客户情报报告书
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	销售
毛利
购  入
本公司
采  购
库  存
付  款

	急增、急减、渐增、渐减、不变(20％以上)(5％以上)

急增、急减、渐增、渐减、不变(20％以上)(5％以上)

急增·急减时的原因?

    特定商品？
特定的客户?

季节性商品?

此倾向今后仍会继续?

其他原因?

急增、急减、渐增、渐减、不变
急增、急减、渐增、渐减、不变
急增、急减时的原因?

    因为销售的增减
    特定的商品?

    特定的供应商?

    季节性的商品?

    此倾向今后仍会继续?

    其他原因?

主要供应商和交易商有重大的变更。
出现抢购和购卖的倾向
没有特别工作，但由本公司的采购即增加
突然发生的大量订单
有A商品、B商品、C商品等的大理订单
以前由他公司采购的产品线突然转换为本公司
急增、急减、渐增、渐减、不变
急增、急减时的原因
    特定的商品?

    暂时的现象?

付款状态，变好，变差，不变
票据期限延长，缩短，不变
同业者的评语，良好，不佳，普通
是否向其他公司要求票据延期
	
	
	


